Mercosur: mitos y realidades

Por Roberto Dario Pons”

I. La realidad condiciona el Mercosur

ace diez afnos, una esperanza, casi un mito, se lanzo a

rodar en la region: la integracion —constituyendo un

mercado comun- seria la oportunidad para que nues-
tros paises revirtieran la critica situacién econémica de los
ochenta, en los que se perdieron oportunidades de inversién,
produccion y empleo.

Hoy, a diez afos de esa esperanza, una realidad: no esta
constituido un mercado comun, la unién aduanera es im-
perfecta y el libre comercio se superpone con un incremen-
to de lo conflictos sectoriales (pollo, arroz, calzado y tantos
otros). :

A una década del Tratado de Asuncidon, el Mercosur esta
en crisis, mds alld de las intenciones de los gobiernos de la
region de plantear esta integracion como la estrategia nece-
saria para negociar las condiciones comerciales con el resto
del mundo

Por otro lado, se ha incrementado la importancia del
Mercosur tanto en los procesos comerciales como en las inver-
siones de las empresas radicadas en nuestros paises que repre-
senta un condicionamiento para cualquier redefinicién de este
proceso de integracion.

* Jefe Departamento Mercosur de la Union Industrial Argentina.
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Esta crisis —o encrucijada— dividio las aguas en dos posicio-
nes pricticamente contrapuestas: algunos plantean el final para
¢l Mercosur y recomiendan dirigirnos en {orma independiente
a otras negociaciones como el ALCA; y otros plantean mds
Mercosur, o sea, profundizarlo completando la unién aduanera
y cumpliendo con las disciplinas comerciales inconclusas o in-
cumplidas y ampliarlo con la incorporacion de otros paises, es-
pecialmente Chile.

Con la presidencia Pro - tempore de la Argentina, en el pri-
mer semestre de 2000, primero los gobiernos de Brasil y Argen-
tina —Declaracion de Buenos Aires— y luego las Decisiones del
Grupo Mercado Comtin, aceptaron oficialmente esta crisis y
plantearon una estrategia bajo la denominacién de
“Relanzamiento del Mercosur”.

En otros términos, quedaron establecidas tres alternativas
para alrontar la crisis, dos de ellas extremas —dejar de lado el
Mercosur o acelerar el mercado comuin— y una intermedia,
planteada en términos mas politicos que normativos por los
Gobiernos.

I1. La viabilidad de las alternativas propuestas

El escenario internacional se ha modificado con relacién al
existente en los inicios de los afios noventa, al momento de lan-
zarse el Mercosur, y los programas econémicos encarados por
los dos socios principales, Brasil y Argentina, han seguido ca-
minos divergentes que dificultan cualquier coordinacion
macroeconémica.

La participacion del intercambio comercial en el Mercosur,
con relacion al total de la region con el resto del mundo, es sig-
nificativo aunque no determinante —entre el 15% al 25% segun
los diferentes paises miembros— pero con algunos sectores en
los que representan casi o mds del 50%.
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También es cierto que para muchos productos, especialmente
comimodities, tanto Brasil como Argentina pueden reorientar sus
exportaciones al resto del mundo, mientras que para otros, el
Mercosur les ha significado un conflicto permanente con los
productores del otro pais.

En otros términos, encontraremos sectores y sub-sectores que
les resulta totalmente indiferente el Mercosur, otros'que, en el
otro extremo, se han desarrollado en funcién de este mercado
ampliado y otros —a los que se les va incorporando cada dia m4s
sectores— que no han podido superar los conflictos con las pro-
ducciones del resto de los paises del Mercosur.

A su vez, todo ello multiplicado por las realidades de cada
uno de los cuatro paises que, ante la ausencia de organismos de
coordinacion supranacional, responden a las presiones internas
de maneras disimiles. ‘

No existe en la practica de las negociaciones internaciona-
les una posibilidad de armonizar simultineamente tantos inte-
reses contrapuestos si no se adopta alguno de los siguientes
escliemas: -

A. Creacién de un ambito de unidad politica con un poder con-
ducente:

* Buenos Aires y el proceso de unidad nacional en el siglo

XIX cuando se rompieron las aduanas internas;

* el CommonWealth, con las antiguas colonias de Gran Bre-

tana, entre otros;

B. Creacién de un ambito de conveniencia de coordinacion
econdmica con un protector hegemdénico:
* el NAFTA y el liderazgo paternalista norteamericano
—especialmente manifestada con la crisis del tequila—;
* launificacion de las Alemanias, basada en la monetizacion
que hizo Alemania Occidental;

COLECCION ANO VII N° 12 49



RoBERTO DAaRio Pons

C. Creacion de una comunidad econémica con comple-
mentariedad de sus principales protagonistas y supliendo el
liderazgo hegemonico por instituciones supranacionales:

* el Mercado Comun Europeo y su continuacién en la
Union Europea.

Cuando se quiere analizar la crisis del Mercosur y sus alter-
nativas de solucién, encuadrandolas en alguno de los modelos
descriptos, surge el origen de las dificultades para resolver la
encrucijada actual.

Es evidente que el primer modelo no es aplicable, al menos
en las actuales condiciones histéricas de nuestros paises que es-
tdn decididos a preservar sus soberanias y formas de gobierno.

El tercer modelo estd definido en las intenciones del Trata-
do de Asuncién pero no otorgandole todas las instituciones
necesarias para que funcione como una comunidad econémica
porque, entre otros aspectos, no considerd o no ha resuel(o al-
gunos temas fundamentales previos:
a)-no se ha establecido un mecanismo de complementacién

entre las dos economias mds importantes de la region —Bra-

sil y Argentina— que ademis son fuertemente asimétricas en
tamano y organizacion;

b) no se han establecido mecanismos de resolucién y de
financiamiento de los problemas de subdesarrollo de regio-
nes o sectores sensibles dentro de esas economias ni de los
socios mds pequeios: Paraguay y Uruguay;

¢) no se han establecido mecanismos efectivos de coordinacién
de politicas o resolucién de conflictos a nivel supranacional
para reemplazar, corregir o compensar los sistemas de deci-
siones unilaterales o discrecionales de los paises miembros
que alecten no solo el comercio intrarregional sino también
las estructuras productivas internas.
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Por tltimo, si quisiéramos comprar el proceso del Mercosur
con ¢l modelo del NAFTA, veriamos que no estan demasiado
claras las intenciones ni las realidades politicas, sociales y eco-
némicas, tanto de Brasil como de Argentina, y cémo estas situa-
ciones podrian jugar en un modelo de libre comercio con el
liderazgo “paternalista” de uno de sus socios.

I11. La alternativa de “no al Mercosur”

El reconocimiento de un aparente fracaso del Mercosur se ha
potenciado con el progreso alcanzado en el proceso del ALCA
que en la dltima reunién de los Ministros de Comercio, en abril
de 2001 en Buenos Aires, ha producido un borrador de texto y
un cronograma de negociaciones hasta el 2005.

Chile, que habia estado tentando y tentdndose con la incor-
poracion como socio pleno al Mercosur, ha apurado una nego-
ciacidn directa y con el fast truck concedido, con EE.UU.,
mientras que Uruguay, no abiertamente, insinia que ese seria
el mejor camino para sus intereses como pais. ' :

Tantas declaraciones de los gobiernos de Brasil y de Argen-
tina, reafirmando que se entrara al ALCA pero a través del
Mercosur, hacen dudar de la fortaleza del bloque para encarar
esas negociaciones.

En ese marco los fundamentalistas plantean que hay que
avanzar en el ALCA, aunque pueda significar la destruccién en
la practica del Mercosur. En otros términos, plantean terminar
con el Mercosur aunque con el mecanismo de “escapar hacia
delante” a la crisis de la integracion regional.

Una variante de esta alternativa es redefinir el Mercosur
orientando el acuerdo hacia una zona de libre comercio, nc del
tipo tradicional como las fracasada ALALC o ALADI, sino de
nueva generacion —similar al NAFTA- por lo cual se lograria:
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a) Que cada pais recupere su capacidad de fijar los aranceles
externos y manejarse con acuerdos bilaterales con terceros
paises y regiones;

b) Se mantendrian algunos logros en los flujos comerciales al
mantenerse las preferencias otorgadas;

¢) Se podria avanzar en algunas disciplinas comerciales —sub-
sidios, reglas de origen, etcétera~ o sectores (servicios, com-
pras gubernamentales, etcétera).

De plantearse esta alternativa se facilitarian los acuerdos entre
las partes porque se estarian dejando de lado los principales
problemas que han Ilevado al Mercosur a esta situacion, pero
tampoco es garantia que en ese nuevo marco la relacion entre
los socios no conduzcan a nuevos y peores conflictos.

En efecto, es fuerte la tentacién de disponer de libertad en la
decision de modificar los aranceles externos —sin requerir
waivers de sus socios~ en lugar de analizar exhaustivamente toda
la estructura arancelaria comun bajo la 6ptica de las nuevas cir-
cunstancias —otros frentes negociadores en.el ALCA, con Ia
Unién Europea, con la CAN, con Chile, con Sudafrica y otros—
o los cambios estructurales en la economia.

Sin embargo, esta libertad generaria algunos costos que de-
bieran evaluarse juntamente con los beneficios que se le atri-
buyen: :

a) Abre el debate si la nueva estructura arancelaria debe ser a
la baja, para acercarse a Chile, o a la suba para partir de una
posicion arancelaria més alta en las negociaciones con los
otros bloques (por ejemplo, el arancel consolidado en la
OMC). Este debate, con los correspondientes juegos de in-
tereses internos, podria esterilizar cualquier intento de mo-
dilicacion racional en el corto plazo (en la practica, la
Argentina, modificé en forma general su Arancel Externo
consiguiendo un waiver de sus socios).
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b) Ese mismo debate, multiplicado por cuatro, generaria una
gama muy amplia de posibilidades de aranceles externos que,
dado que se deben mantener por un tiempo las mismas pre-
ferencias intra Mercosur, generaria dafios a las producciones
locales —dada la persistencia de regimenes de admision
temporaria y regimenes de origen tipo ALADI- quizds ma-
yores a los existentes.

¢) Las negociaciones con terceros paises y bloques generarian
nuevas preferencias que deberian hacerse extensibles a los
socios del Mercosur pero sin las correspondientes contrapar-
tidas. Por otra parte, se desbalancearian las negociaciones in-
ternacionales ante terceros paises o bloques.

d) Quizds, algunos inversores privados puedan alegar que sus
decisiones de inversion se hicieron en un contexto de inte-
gracion diferente y potencialmente puedan hacer reclamos
sobre el cambio de las reglas de juego.

1V. La alternativa de “mas Mercosur” para alcanzar una union
aduanera perfecta

Esta alternativa implica no solamente llevar adelante todas
las instituciones previstas en el Tratado de Asuncién y los acuer-
dos posteriores, sino que requeriria de algun esfuerzo de orga-
nizacion de caracteristicas supranacionales o, al menos, de
cardcter multinacional, en tres frentes: la coordinacion
macroeconomica, la solucion de controversias y la politica co-
mercial externa conjunta.

Felipe de la Balze, defensor de esta alternativa, las define
de la siguiente forma:

“Para que la ‘union aduanera genuina’ funcione serd necesa-
rio crear tres instituciones regionales permanentes:
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a) Un Tribunal Permanente de Solucion de Controversias:
supranacional y con acceso del sector privado;

b) Una Comisién permanente de negociaciones internaciona-
les: supranacional, cuya funcién sera la de preparar y ne-
gociar la politica comercial del Mercosur respecto al resto
del mundo;

¢) Una Comision de coordinacion macroeconomica: de cardcter
intergubernamental, para compatibilizar las cuentas nacio-
nales; consolidar las estadisticas, intercambiar informacion
y coordinar acuerdos sobre politicas fiscales, subsidios, poli-
ticas de inversién, tratamiento, inversiones extranjeras, elc.
Se requiere Pacto de Estabilidad y un Sistema de Compensa-
ciones por variaciones sustanciales en los tipos de cambio
reales bilaterales™.

A esta apreciacion habria que afadir una cuarta institucién:
la posibilidad de disponer de un “Presupuesto Comunitario”
que permita a las partes definir programas de conversion secto-
rial o regional que tiendan a armonizar las producciones, a com-
pensar las asimetrias y, por ultimo, a crear las condiciones de
complementariedad y especializacién que necesariamente se
generard en un tinico mercado comunitario.

Los desequilibrios fiscales, de las balanzas comerciales ex-
ternas y de las balanzas de pagos son 6bices casi insupera-
bles para lograr al menos dos de esas instituciones propuestas:
la Coordinacién Macroeconémica y el Presupuesto Comuni-
tario.

La ausencia de politicas comerciales conjuntas hacia terce-
ros paises no es mds que el reflejo de las falencias en las politi-
cas comerciales intra Mercosur, porque no se han podido superar

L. De 1A Bavzk, Felipe (compilador), El futuro del Mercosur. Entre la retori-
cay el realismo, Buenos Aires, CARI — ABA, Agosto de 2000, pags. 32 a 34.
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los subsidios, los incentivos, los regimenes de importacion es-
peciales y los regimenes laxos de origen, que han implicado la
creacion o el aumento de las asimetrias y de los conflictos sec-
toriales. :

La contracara de esla situacion estd dada en la endeblez del
sistema de solucién de controversias y el nulo acceso de los
particulares al mismo, lo que ha enervado la posibilidad de co-
rregir casuisticamente los conflictos y ha desvirtuado el instru-
mento del antidumping como mecanismo defensivo.

Si estos temas se pudieran resolver estariamos al menos en
la etapa de profundizar las instituciones propias del Tratado de
Asuncion, pero esto implicaria un profundo cambio en la posi-
cién de politica econémica en los cuatro paises.

V. El relanzamiento del Mecosur o la alternativa “tibia”

La situacién econémica y financiera de la region en 1999,
luego de la devaluacién de Brasil y con el inicio de una prolon-
gada recesion en la Argentina, puso en evidencia una situacion
de crisis politica y comercial del proceso de integracién del
Mercosur.

Los Estados Partes proclamaron un simbélico “Relan-
zamiento del Mercosur”, sin definir claramente su contenido.

En la reunién de Ministros de Brasil y de Argentina de abril
de 2000, se hizo conocer la Declaracion de Buenos Aires, que
bdsicamente definic el “Relanzamiento” en los siguientes térmi-
nos politicos:

a) Intensificar y profundizar los vinculos bilaterales Argentina-
Brasil;
b) Acciones conjuntas para mejorar la competitividad de las
economias del Mercosur y expandir las exportaciones

extrazona, incluyendo negociaciones con paises y bloques y
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tareas de promocién comercial. Estimular y monitorear
acuerdos privados de especializacién productiva y de admi-
nistracién de comercio (“disciplinas transitorias de comer-
cio”, cuyo paradigma parecia el acuerdo automotor);

c) Replantear el Arancel Externo Comun (aunque habria posi-
ciones divergentes entre ambos paises):

d) Coordinar las politicas macroecondmicas aunque con dos
modelos cambiarios propios y distintos;

Asimismo, ya en las reuniones del Grupo Mercado Comun
sc acumulaban quejas cruzadas sobre el incumplimiento de las
normas del Mercosur que aparecia con un grado de perfeccio-
namiento “en los libros” mayor que el que regia para su funcio-
namiento cotidiano. En otros términos, el fondo del problema
no consistia en acordar nuevas y mejores normas de encuadra-
miento sino en establecer acuerdos de cumplimiento efectivo de
las existentes o acordar las revisiones concretas para llevarlas a
la préctica.

VI. El universo de conflictos a resolver

‘Ademas del acuerdo automotor y el inicio de la coordinacion
macroecondémica, habia once puntos de busqueda de consenso
entre los cuatro paises:

1) Acceso a Mercados: reclamaciones sobre medidas restricti-
vas;

2) Normas técnicas: reconocimientos mutuos de productos con
comercio Mercosur;

3) Incentivos (a la produccion, a la exportacién y a la inversion):
revisar los incentivos existentes, asi como también en
regimenes especiales de Draw Back y de Importacién
Temporaria y un nuevo régimen de zonas francas (a pedido
de Brasil);

fee—

o}

wn
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4) Revision del AEC: con vistas a consolidar en OMC el aran-
cel Mercosur y teniendo en cuenta las negociaciones con
paises y bloques de extrazona (habria voluntad de
reexaminarlo por cadenas productivas);

5) Defensa de la Competencia y antidumping: (Brasil queria
eliminar el antidumping);

6) Incorporacion de normas Mercosur (internalizacién);

7) Perfeccionamiento del Protocolo de Brasilia (sobre contro-
versias);

8) Institucionalizacion del Mercosur: (Secretaria Administra-
tiva y reorganizar los Grupos y Subgrupos de Trabajo);

9) Financiamiento del desarrollo (instancia a nivel Mercosur
—Brasil lo impulsaba~ para financiar el crecimiento del co-
mercio y la infraestructura regional);

10)Relanzamiento externo del Mercosur:

* Poner fin a las renegociaciones y negociaciones bilatera-
les enmarcadas dentro de la ALADI, poniendo una fecha
tope, para llevarlas todas a una relacién 4+1;

* Poner limites a las relaciones extrazona;

11)Nuevos temas: Marco normativo compras gubernamentaies.

VIL. Un buen diagnéstico pero sin voluntad politica firme

El diagnéstico era acertado, en cuanto desnudar los proble-
mas de fondo que llevaron al Mercosur a su crisis, pero la reso-
lucién politica debia recorrer un camino muy complicado.

En primer lugar, porque el consenso bilateral entre Brasil y
Argentina era necesario pero no suficiente para atraer
automdticamente, sin concesiones especificas, a los otros dos
socios del bloque. Esta situacion se hizo sentir fuertemente en
las negociaciones del acuerdo automotriz que se dilataron con
sucesivas marchas y contramarchas.
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En segundo lugar, porque no cambiaron las posiciones
geoestmtégiCﬂs de los pafses que componen el Mercosur:

o Brasii tenia la oportunidad de transformar su hegemonia de
mercado en un liderazgo con concesiones para sus socios,
pero prelirié mantener su proteccion interna,

« Argentina tenfa la oportunidad de invocar que el incumpli-
miento del conjunto de objetivos del Tratado de Asuncién,
ante la eventualidad de la devaluacién brasilefia, habilitaba
a una redefinicién del Mercosur en la cual se plantearan so-
luciones acordadas de compensaciones o salvaguardias.

Al no encararse el problema de fondo de la relacion entre los
socios y la resolucion de sus asimetrias e incumplimientos de
los compromisos Mercosur, se opté por la estrategia de modificar
todo para no cambiar nada y ese conjunto de Decisiones del Con-

sejo del Mercado Comin —de-

nominadas Relanzamiento del

El escenario internacio-
nal se ha modificado con
relacion al existente en
los inicios de los anos
noventa al momento de
lanzarse el Mercosur.

Mercosur— se transformo en una
nueva “Agenda de las Lefias”

" pero con mucho menos expecta-

tivas de cumplimiento.

El denominado “Relanza-
miento” [ue una forma de reco-.
nocer la cxistencia de una crisis
del Mercosur y bajo este “para-
guas” se buscéd un consenso po-

litico para resolverlo. En la practica, los acuerdos politicos no
fueron definitivos y el relanzamiento se limité a un reconoci-
miento de las situaciones criticas o conflictos del proceso de
integraciéon y un ordenamiento a través del tiempo de pasos a
adoptar para buscar soluciones a esas situaciones y conflictos.
El “relanzamiento” seria, en algunos aspectos, “empezar de
nuevo”, y podria significar dos tendencias diferentes:
1. Al reconocer la existencia de problemas irresueltos y al po-
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ner fechas topes de tratamiento, se estaria en condiciones de
resolverlos;

2. Al volver a discutir temas resueltos —aunque a veces incum-
plidos en la practica— decaerian compromisos contraidos has-
ta el presente.

Pasado casi un afio del lanzamiento de esta estrategia alter-
nativa —para achicar el barco que se estd hundiendo- este pe-
riodo solo ha servido, salvo aspectos muy parciales, para dilatar
el cronograma, esperando que factores externos a las decisio-
nes del Mercosur modifique la situacién, tales como:
 La evolucion de las negociaciones en el ALCA, que marcard

la tendencia entre negociar en bloque o individualmente;

+ La evolucién de las economias argentina y brasilefia, espe-
rando una reactivacién que de aliento al comercio intrazona;
« Los conflictos sectoriales se resuelvan por acuerdos privados.

VIIL Conclusiones

Dos hechos colaterales —la iniciativa de Chile de negociar
directamente con EE.UU. su ingreso al NAFTA y la decision ar-
gentina de modificar sustancialmente sus aranceles externos—
paralizaron el “Relanzamiento del Mercosur”. Pero suponer que
esas fueron las verdaderas razones del estancamiento es equi-
vocar el verdadero diagnéstico.

En cualquiera de las tres alternativas para salir de la crisis,
que hemos analizado y las variantes que puedan combinarse,
deben atacarse los problemas de fondo que a nuestro juicio son
los siguientes:
¢ Mecanismos compensatorios por las politicas cambiarias,

impositivas y de incentivos fiscales que actden asimé-

tricamente sobre las producciones y distorsionan el comer-
cio de los socios;
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e Unidad de conduccion diplomdtica y complementacion eco-
nomica para encarar las negociaciones internacionales con
otros paises y bloques;
* Reordenamiento del Arancel Externo Comun considerando:
- la estrategia de complementariedad econémica entre las
producciones de la region,

- la politica comercial externa comtin hacia terceros paises
y bloques, v

- elreconocimiento de los intereses de las cadenas produc-
tivas del conjunto de la region;

* Un Presupuesto Comunitario para financiar los dese-
quilibrios sectoriales o regionales que resulte del modelo de
complcmcntacién econodémica;

* Una definicién precisa de los papeles de los principales so-
cios en la conduccion del liderazgo politico del bloque;

* Mecanismos eficientes, objetivos y con mayor acceso priva-
do para la solucién de controversias en un marco de acuer-
dos privados sectoriales.

No hay dudas que la opcién del Mercosur es la mejor estra-
tegia de integracion al resto del mundo y que la negociacién en
bloque tiene mds fortalezas que debilidades, pero también es
cierto que debe ser un bloque con reglas de juego conocidas,
cumplibles y cumplidas.
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ANEXO DE MEDIDAS DE RELANZAMIENTO MERCOSUR

En el Punto 2 del ACTA de la XVI1II Reunién del CMC, en
Buenos Aires, se dice: “El Consejo del mercado Comun, consi-
dero la agenda de trabajo prioritaria del Relanzamiento del
Mercosur”, aprobando:

a) CMC Dec. N°22/00: Acceso a Mercados:

Los Estados no adoptaran medidas restrictivas y cada Esta-
do Parte, completara antes del 30/07/00 un listado identifican-
do situaciones que limiten el actual acceso a mercados para que
antes del 15/11/00 el GMC defina los cursos de accion para eli-
minar esas restricciones.

b) CMC Dec. N° 27/00: Arancel Externo Comun:

La Comision de Comercio debera elaborar antes del 15/12/
00 una propuesta de régimen comun para bienes de capital no
producidos en el Mercosur y los Estados Partes que crean con-
veniente la revision de algun aspecto del AEC, lo propondran
antes del 30/09/00.

También establece que la CCM analizar4 el tratamiento del
doble cobro de la AEC, antes del 31/12/00.

c) CMC Dec. N” 28 : Defensa Comercial y de la Competencia:

El GMC debera presentar una propuesta para disciplinar la
aplicacion de medidas antidumping y derechos compensatorios
intrazona, antes del 30/11/00, y desarrollar estudios antes del
30/06/01 para la eliminacion de estos instrumentos antes del 31/
12/01.

El GMC encomendara a la CCM que antes del 15/12/00 rea-
lice un reglamento comin sobre estos temas aplicables a paises
extrazona (La CMC Dec. N° 29, desarrolla una marco normati-
vo sobre esto ultimo).
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d) CMC Dec. N° 31: Incentivo a las inversiones, a la pro-

duccion y a la exportacién, incluyendo Zonas Francas, Admi-
sion Temporaria y otros regimenes especiales, Por esia decision
se establece que:

1.

El GMC, antes del 31/03/01 deberd establecer disciplinas
comunes que limiten los subsidios a la inversion y a la pro-
duccién y tiendan a eliminar los incentivos a la exportacion
Intrazona;

Antes del 15/12/00 debera hacerse un relevamiento acerca de:
los incentivos financieros y fiscales utilizados en los Estados
Partes que inciden en el comercio intrazona; v, los incenti-
vos a las inversiones;

. E1 GMC debe elaborar antes del 15/12/00 normas especifi-

cas que contemplen la regulacion de la totalidad de los in-
centivos de regimenes aduaneros especiales de importacion
(incluido Areas Aduaneras Especiales);

Esas normas deberan tener en cuenta: la prohibicion a par-
tir del 01/01/01 de aplicacion unilateral de regimenes adua-
neros que no se encontraran vigentes al 30/06/00 y
climinacién a partir del 01/01/06 de los mismos;

. (Esta decision significa la prolongacion hasta el 31-12-05 del

régimen de importacién temporaria para las exportaciones
intra-Mercosur y modificaciones con plazos para los estudios
y la resolucion de estos regimenes especiales);

e) CMC Dec. 3/00 y CCM Dir N° 4 y anexos 1y 1 Régi-

men de Origen Mercosur (Modifica conceptos del régimen y
define instructivo para el control de los certificados y para su
emision).

L.

f) CMC Dec. 32/00: Relacionamiento externo:
A partir del 30/06/01, no se podran firmar nuevos acuerdos

preferenciales que no hayan sido negociados en el Mercosur
(art. 2°);
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2. Antes del 31/12/00 se deberd concluir la negociacion tarifaria
de las consolidaciones de cada Fstado Parte en la OMC, en
base al AEC (art. 3°);

3. Se tratard de suscribir antes del 31/12/01 acuerdos Mercosur-
Meéxico y Mercosur-CAN, y de no concretarse, las preferen-
cias vigentes se podrdn mantener hasta el 2003.

g) CMC Dec. 36/00 y Dec. 37/00: Autorizan a iniciar nego-
ciaciones del Mercosur con otros paises (Sudafrica y México).
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